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Azkoyen, es un grupo
empresarial dedicado al
sector de la hosteleria, del
vending y de los medios
de pago. Sus inicios se re-
montan a 1945 cuando D.
Luis Troyas fundo Talleres
Azkoyen.

n la actualidad tiene una
Eplantilla superior a 800 em-
pleados y esta presente en
mas de 50 paises. La historia de
Azkoyen comienza con la funda-

cion de Talleres Azkoyen en 1945
por D. Luis Troyas .

Su objetivo inicial fue ayudar, me-
diante sus inventos, a la realizacion
de las labores agricolas. D. Luis
Troyas tenia un gran sentimiento
de comunidad y su capacidad de innovacion quedd demostrada con
sus primeros desarrollos, revolucionarios en su época.

La primera maquina de venta automatica, expendedora de gasolina,
se cred en 1956. En el transcurso de los afios una region puramente
agricola se ha convertido en una floreciente region industrial.

Talleres Azkoyen ha consequido convertirse en un grupo empresarial
de reconocido prestigio internacional, el Grupo Azkoyen.

ESIETVending

A lo largo de estos 60 afios de historia se han sucedido distintos
hechos que han marcado la actualidad el Grupo:

1945 - Fundacion de Talleres Azkoyen

1950 - Fruto de una vision nacen las primeras maquinas de venta
automatica: gasolina  para encendedores. Nace el vending en Es-
paha.

1960 - Se amplia la oferta de maquinas para la venta automatica:
cerillas, cigarrillos, chocolatinas, caramelos etc...

1970 - Azkoyen se convierte en sociedad anénima.

1984 - Se presenta la 12 maquina electronica gama "T" de maquinas
expendedoras de cigarrillos. La gama "T" supone la Implantacion
masiva de las maquinas de tabaco en el mercado.

1985 - Se patenta el selector electrénico capaz de leer y chequear
una moneda en milésimas de segundo. Este nuevo producto supone
un importante avance tecnologico y ofrece al mercado un nuevo
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compafiia es ofrecer mas servicios y
productos cada vez mas atractivos,
rentables y robustos, en definitiva,
conseguir mas satisfaccion para el
consumidor.

Sin duda el éxito no se habria con-
seguido sin un gran equipo profe-
sional enfocado al cliente. Azkoyen
tiene una de las redes de distribu-
cion mas extensas del pais, cuenta
con un departamento de atencion al
cliente multilinglie centralizado en
Peralta y mas de 80 centros de ser-
vicio repartidos por todo el mundo.

Ademas, adaptandonos a las nuevas
tecnologias, la web corporativa
cuenta con una zona privada donde
los clientes pueden comprar repues-
tos, consultar manuales técnicos,
despieces, descargarse programa-
ciones, etc... 24 horas al dia 365
dias al afo.

La empresa muestra sus productos
en las principales ferias del mundo
y revistas sectoriales. Siempre con
una finalidad, estar mas cerca del
profesional.

De Azkoyen queren agradecer a

concepto en fiabilidad, rapidez y eficacia.
1988 - El grupo empieza a cotizar en la Bolsa de Madrid.

1990 - Incorporacion del vending frio, caliente y snacks como
unidad de negocio estratégica de la compafia. Desarrollo gamas
completas de productos.

1997 - Se inicia la produccion industrial de café para el sector de
la hosteleria. Ese mismo afio se venden mas de un millon de kilos
de café.

1998 - La revista Forbes destaca al Grupo Azkoyen como una de las
300 mejores pymes del mundo

2000 - Intervencion decisiva de Azkoyen para la adaptacion al euro
de miles de maquinas del mercado.

2003 - Inicio comercializacion de la gama de vending caliente pro-
fesional de ultima generacion Tempo y City.

2004 - Inicio comercializacion de la nueva maquina de café supe-
rautomatica Xpression. Tecnologia de vanguardia al servicio de la
hosteleria perfeccionando la elaboracion de café espresso. Concep-
tos revolucionarios en lectura de monedas, gama de selectores Serie
Modular.

En la actualidad Azkoyen desarrolla tres grandes lineas de negocio :
La hosteleria, el vending y los medios de pago. El objetivo de la

todos sus clientes y accionistas por
haber confiado en Azkoyen durante los tltimos 60 afios. Gracias a
ellos la empresa conseguido ser lo que hoy es y lo que sera en el
futuro.

Felicidades Azkoyen!!
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